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程。其中，出口技术到境外的，除了要遵守相关国际进出口管制

法规，还要防止出口的技术侵犯目标国他人在先的相关知识产

权。对这些风险的尽职调查建议由知识产权专业服务机构协助企

业完成。

三、采　购

（一）采购活动中存在的知识产权风险

在采购活动中，遇到因知识产权引发的侵权诉讼时，侵权产

品的采购商或销售商通常会成为被告。这主要是由于侵权证据比

较容易从产业链下游的采购商或销售商处发现和获取。企业在采

购活动中要注意防止侵犯他人知识产权的情况发生，尽可能在采

购前排除相关知识产权风险。

采购活动中的知识产权侵权可能会发生在生产制造、使用、

销售、许诺销售等环节，可能侵犯的知识产权包括专利、商标、

包装装潢、著作权、商业秘密等。在跨境采购活动中，因涉嫌侵

权还可能被海关查扣，这会导致无法顺利完成采购交易，也将可

能面临合同违约赔偿、已付货款无法索回或产品在海关被销毁等

风险。

采购方在合法购买产品或零部件后，一般情况不会侵犯他人

的知识产权。特别需要注意的是，对于某些购买的产品或零部件

还必须有相关配套解决方案才能使用的情形。这类产品或零部件
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所需用的配套解决方案有可能会涉及另外的技术或方法专利、软

件著作权、商业秘密等。若是在采购环节没有注意或预见到这个

问题，那么就可能会有知识产权侵权风险，面临支付许可使用费

或被迫额外购买该配套解决方案的情形。

（二）对供应商商业信息的保密管理

在日常经营活动中，很多企业的市场和采购人员会定期对行

业市场或供应商的相关商业信息进行企业内部分享。分享的信息

可能会涉及供应商的技术或商业信息，包括：采购价格、交易策

略、生产设备、工艺技术、原材料、生产计划、核心技术人才、

客户名单、销售渠道或市场信息等。

对供应商商业信息的保密管理主要包括：

① 与企业内部能接触到供应商商业信息的相关人员签署保密

协议。对含有供应商商业信息的文件或相关载体进行保密管理。

对供应商的商业信息若不进行严格的保密管理，对买卖双方均可

能产生相关重大损失。

② 向供应商提出相关的商业信息保密要求。保密信息包括供

需双方现有的及未来合作中可能产生的重要信息，如双方就彼此

的合作关系或保密信息进行的任何协商、讨论或谈判、任何拟定

的安排或合同，以及任何正在协商、谈判中的经营或运作计划等。

对约定为保密信息的，不得以任何直接或间接方式提供或透露相

关保密信息予媒体、公众或任何其他第三人。
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（三）采购合同中相关知识产权权属约定

在采购活动中，买卖双方的知识产权权属一般是比较明确的。

在采购合同或协议中常关注交易产品／服务的知识产权风险承担，

容易忽视买卖双方合作过程中产生的知识产权权属问题。在采购

合同中，知识产权权属约定一般是根据合作产品的知识产权实际

情况和买卖双方的商业优势地位来商定。

当卖方拥有所采购产品相关的知识产权，合同一般会约定卖

方同意该产品含有的专利、商标、标识、技术秘密等所有知识产

权以永久性的、不可撤销的、免费的方式授权买方及买方客户使

用。除非特殊的需要，对卖方的相关知识产权一般不会约定权属

上的变更。

当买方拥有所采购产品相关的知识产权时，知识产权权属条

款主要约定以下四个方面的内容：

① 在合作过程中买方对卖方的知识产权授权加工使用；

② 在买卖双方合作过程中新产生的相关知识产权的归属；

③ 合作中需卖方保密的相关技术或商业信息；

④ 禁止卖方将合作中的技术或商业保密信息用于申请专利等。

建议买卖双方在采购合同中明确约定任一方利用合作中的技

术或商业信息，通过对样件分析、修改、改编、反向工程、拆解

或研制衍生作品等产生的相关知识产权的归属，以防产生相关纠

纷带来不必要的风险。




